Ideale Erganzung zum Kredit

Deutsche Factoring Bank | Schlechte Zahlungsmoral sorgt fiir Boom
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presse wie ,Kreditklemme be-

droht deutsche Unternehmen”
sind Ausdruck der jiingsten weltwei-
ten Finanzkrise. Kein Wunder, dass
derzeit die groBie Sorge vieler mittel-
standischer Unternehmen den immer
schwierigeren Rahmenbedingungen
fiir die Sicherstellung ihrer Finanzie-
rung gilt. Dréngend stellt sich Unter-
nehmern die Frage, welche Ergédnzun-
gen es zur traditionellen Kreditauf-
nahme gibt.

Insbesondere eine immer schlech-
tere Zahlungsmoral haben dem Finan-
zierungsinstrument Factoring schon
in den vergangenen Jahren einen wah-
ren Boom beschert. Der deutsche Fac-
toring-Markt ist von 2002 bis 2008 um
durchschnittlich 23% gewachsen. Im
abgelaufenen Jahr 2009 diirften je-
doch geringere Umsatzzuwéchse bei
den Mitgliedern des Deutschen Facto-
ring-Verbands erzielt worden sein, da
die Krise zu deutlichen Umsatzriick-
gingen bei den meisten Unternehmen
im Inlands- und Exportgeschéft ge-
fithrt hat.

S chlagzeilen in der Wirtschafts-

Einfache Konstruktion -
optimale Wirkung

Insgesamt bleibt aber festzuhalten,
dass der Forderungsverkauf mittels
Factoring schon ldnger und unabhén-
gig von der derzeitigen Wirtschafts-
krise voll im Trend liegt und einen
4hnlich hohen Stellenwert wie das
Leasing genieft. Vergessen sind die
Zeiten, in denen Factoring womdglich
als nicht ,salonfihig” galt.

Die Konstruktion dieser sinnvollen
Alternative im Finanzierungsmix ist
einfach: Das Unternehmen verdulert
kontinuierlich seine offenen Rech-
nungen an eine Factoring-Gesell-
schaft. Das Institut seinerseits be-
gleicht sofort einen GroRteil des offe-
nen Betrags, bis zu 90%, bevor der
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Schuldner gezahlt hat. Und es kiim-
mert sich um die Abrechnung und
Uberwachung aller Zahlungseingdn-
ge. Zudem versichert Factoring gegen
Kreditausfille. Die Unternehmen be-
kommen ihr Geld selbst dann, wenn
einer ihrer Schuldner in die Insolvenz
geht.

Factoring sorgt somit filr Liquidi-
tt, schiitzt vor Forderungsverlusten,
schafft mehr finanzielle Unabhéngig-
keit und erleichtert die Finanzdisposi-
tion. Forderungen aus Inlands- und
Exportgeschiften werden mit Facto-
ring sozusagen zu Bargeld.

Dem Unternehmen, das sich dieses
Finanzierungsinstruments bedient,
kommen zahlreiche Vorteile zugute:
Mit den durch Factoring frei geworde-
nen Mitteln kénnen Verbindlichkeiten,
vor allem gegeniiber Vorlieferanten,
abgebaut und verstérkt Skonto- und
Preisvorteile genutzt werden. Steigen
die Forderungen infolge Mehrumsat-
zes, wichst die Factoring-Finanzie-
rung automatisch mit.

Durch den Forderungsverkauf er-
hoht sich auBerdem automatisch die
Eigenkapitalquote — und dies mit po-

01 ¢ 01

sitiven Auswirkungen auf das Boni-
tédtsrating.

Mit dem Kauf der Forderungen
iibernimmt die Factoring-Gesellschaft
zudem im Rahmen zuvor festgelegter
Debitorenlimits zugleich in voller
Hohe das Ausfallrisiko. Dieser Aspekt
ist insbesondere vor dem Hintergrund
der erstmals seit dreieinhalb Jahren
wieder ansteigenden Zahl von Firmen-
pleiten wichtig.

Bedarfsgerechte Losungen
fiir den Mittelstand

Fiir die Bevorschussung der Forderun-
gen berechnet das Factoring-Institut
vom Zeitpunkt des Ankaufs bis zum
Zahlungseingang vom Zahlungsver-
pflichteten Zinsen, wie sie von den
Banken fiir Kontokorrentkredite in
Rechnung gestellt werden. Daneben
erhebt es fiir die Forderungsverwal-
tung und die volle Ubernahme des
Delkredere-Risikos eine Provision, die
sich am Umsatz des Kunden orien-
tiert. Ferner beteiligt der Factor seine
Kunden an den Kosten fiir die Boni-
tatspriifung der Abnehmer.

Zielgruppe der Factoring-Anbieter
sind eindeutig mittelstindische Unter-
nehmen, deren speziellen Anforderun-
gen die Finanzdienstleistung mit ih-
rem modularen Aufbau (Finanzierung,
Ausfallschutz, Forderungsmanage-
ment) besonders gerecht wird. Be-
darfsgerechte Losungen stehen imVor-
dergrund.

Fazit: Immer mehr tritt in das Be-
wusstsein der Unternehmen, dass For-
derungsverkauf eine attraktive Ergin-
zung zum klassischen Bankkredit
darstellen kann. Das Interesse an der
Finanzierungsform Factoring wird des-
halb weiter zunehmen - auch und
gerade in Zeiten stitrmischer Finanz-
mérkte.
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